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MAINTENONS LE CAP !

Le report, oui et alors ?

FE : Que recommandent les candidats PDP ?

Roadmap technique, sécurité : Comment 
MyCompanyFiles s’y prépare ?

Nos perspectives

Nos recommandations : les nouvelles offres 
MyCompanyFiles :

• Soyez à la baguette, présentez la réforme à 
vos clients

• Comment structurer le changement au sein 
de votre cabinet et vendre de nouveaux 
services

Vos questions / nos réponses

Facturation 
Électronique



LE REPORT ?

OUI ET ALORS !



Le report ? oui & alors !

𝗥𝗲𝗽𝗼𝗿𝘁 𝗱𝗲 𝗹'𝗲𝗻𝘁𝗿𝗲 ́𝗲 𝗲𝗻 𝘃𝗶𝗴𝘂𝗲𝘂𝗿 𝗱𝗲 𝗹'𝗮𝗿𝗿𝗶𝘃𝗲 ́𝗲 𝗱𝗲 𝗹𝗮 f𝗮𝗰𝘁𝘂𝗿𝗮𝘁𝗶𝗼𝗻 𝗲 ́𝗹𝗲𝗰𝘁𝗿𝗼𝗻𝗶𝗾𝘂𝗲 

Quoi qu'il se passe la dynamique est lancée, restons mobilisés !



Facturation Électronique

Que recommandent les candidats PDP ?



Réflexion croisée de
7 candidats PDP !

Cap vers la facturation électronique

Agiris - DEXT - ECMA - INGENEO - RCA - TIIME - YOOZ 

Table ronde



FE : Que recommandent les candidats PDP ?

Expert comptable, cabinet : quelle posture adoptée 
face à la FE ?



FE : Que recommandent les candidats PDP ?

Quelle organisation préconisée ? 



FE : Que recommandent les candidats PDP ?

Que faire maintenant, avant le 1er juillet 2024 ?



Réflexion croisée de
7 candidats PDP !

Cap vers la facturation électronique

Agiris - DEXT - ECMA - INGENEO - RCA - TIIME - YOOZ 

Replay Table ronde

VOIR LE REPLAY



Comment MyCompanyFiles 
s’y prépare ?

Roadmap technique et sécurité



2021 à 2026,
cap sur la facturation 
électronique ! 

Baptiste Baudelet
Directeur des Opérations Journée clients 2023

LA ROADMAP TECHNIQUE



2021 à 2026, cap sur la facturation électronique ! 

• MyCompanyFiles, le portail de services du cabinet, 

interconnecté avec le PPF et les PDP

• La maîtrise des fondamentaux : nous devons 

maîtriser nos gammes et exécuter avec 

robustesse et fiabilité

• Compréhension, observation et analyse de la 

réforme.

Comment accompagner au mieux nos clients vers 

cette transition ?

2021

2023

2026



2023, excellence sur les fondamentaux !

• Focus sur les performances et la robustesse de la plateforme

• Adaptation de la gestion des flux en travaillant avec les principaux éditeurs 

PDP et le PPF

• Moins de développement de nouvelles fonctionnalités. Mise en avant et 

fiabilisation de l’existant



Nos priorités structurelles 1/8 

Recrutements clés en 2022  

• Un directeur des opérations

• Un CTO 

• Un RSSI

• Une responsable process

Premier semestre 2023  

• Un dev senior

• Un QA senior

• 2 VIE - Scrum et CdP

• 2 stages – sécurité et data



Nos priorités structurelles 2/8 

Mise à niveau de l’infrastructure

Objectif : Mise à l’échelle du socle

Serveurs mail

• Maitrise de la délivrabilité

Remplacement des serveurs AD

Remplacement du VNP

Migration des serveurs

• Changement de version des 
serveurs

• Gain de performance et de 
sécurité



Nos priorités structurelles 3/8 

• Test de charges – stress de la plateforme 

• Connexions

• Dépôts

• Formulaires

• Réduire le Recovery Point Objective (RPO) → 3j à 3h (data bdd + stockage)

• Réduire le Recovery Time Objective (RTO) → 48h à 24h

Mise à l’épreuve de l’infrastructure - Travail continu sur la 
résilience

Objectif : Connaitre les limites de l’infra pour l’optimiser et garantir une haute 
disponibilité des services



Nos priorités structurelles 4/8 

• Equilibrage de charges (web, sql)
• Passage d’un serveur à 4 serveurs

• LoadTests de charges – stress de la plateforme

• Augmentation de la partie stockage

Améliorer les performances de l’infrastructure

Objectif : Garantir une haute performance des services



Nos priorités structurelles 5/8 

• Portage du code legacy vers le dot net 6

• Partenaire certifié sur nos technologies Microsoft

• Librairies actualisées dans leur dernière version compatible

• Gain en vitesse d’execution du code

• Gain en sécurité – le framework par sa nature corrige des failles owasp

Améliorer les performances de l’applicatif et de la BDD

Objectifs : Garantir une haute performance des services applicatifs – Lutter 
contre la dette technologique



Nos priorités structurelles 6/8 

• Une campagne de tests de pénétration tout les ans

• Correction systématiques des failles critiques et élevés

• La mise en place d’outil (sonar) dans le cadre du portage complète la 

cartographie des failles identifiées dans les campagnes de tests 

d’intrusion

• Surveillance et centralisation des alertes

• Homogénéisation des logs → applicatives et interconnexions 

écosystème

• Mise en place d’un outil de monitoring → gestion des alertes 

+ anticipation + communication

Travail continu sur la sécurité et la surveillance

Objectifs : Augmenter notre niveau d’exigence



Nos priorités structurelles 7/8 

• Documentation d’un référentiel commun

• Mise place de la stratégie, process, indicateurs et équipe de 

recette

• Tests de non régression

• Automatisation 

• Création d’un env spécifique (Staging)

Mise en place de la stratégie de recette MyCompanyFiles

Objectif : Avoir une approche industrialisée de la recette – Augmentation de la 
qualité des livrables



Nos priorités structurelles 8/8 

• Résilience, PCA, PRA
• Gestion des anomalies, des incidents + gestion de crise
• Analyse de risques
• Process audit sécurité
• Process gestion de produit
• Process dev applicatif + process de recette
• Process gestion des partenariats

• Académie MCF
• Centre d'aide

Travail continu sur les process et la documentation

Objectifs : Amorcer la mise en conformité réglementaire, 
amélioration continue



S2 2023S1 2023

Portage en .NET Core + OWASP

Optimisation post-portage

Sécurité

Performances

Optimisation de l’infrastructure

Calendrier des chantiers majeurs pour une transition réussie 
vers la facturation électronique ! 



Tests de connexions PDP 

Jefacture - Cecurity - 

NeoExpert – Yooz + PPF

Pilote DGFIP MCF x JEFACTURE

Pilote DGFIP MCF x INGENEO

S2 2023S1 2023 S1 2024

Calendrier des chantiers majeurs pour une transition réussie 
vers la facturation électronique ! 



Le report, oui et alors ?

Chez MyCompanyFiles :

• Aucun impact technique 

• On prend de l’avance

Et pour vous : 

• Un gain de temps 

• Plus de l’attitude pour travailler sur vos process !

… ON CONTINUE !



La sécurité chez 
MyCompanyFiles

Yohann De Oliveira 
RSSI Journée clients 2023



Évaluation du niveau de maturité cyber



Évaluation du niveau de maturité cyber



Notre score actuel est de 758 pts

Évaluation du niveau de maturité cyber



685 pts                                          +73 pts en 1 an                            758 pts
    (Évolution de la note du secteur +35 pts en 1 an)

Évaluation du niveau de maturité cyber



Politique et bonnes pratiques de mot de passe

• Fin du mot de passe = maintenant ce sont des phrases de passe

• Utiliser un gestionnaire de mot de passe

• 14 caractères minimum 

• Phrase de passe FORTE ou FAIBLE 
par exemple : J’<3£€$F@ctur€$

• Vous serez invités à réinitialiser votre phrase de passe



Études et POC de sécurité

Nous étudions sur 2023

• L’authentification à deux facteurs

• La mise à disposition d’un chiffrement de vos données E2EE 

• La mise à disposition d’un Antivirus SAAS



Intégration de la sécurité en continu

Production 

Branche de 
développement 

Pré-production 

Développement 



MyCompanyFiles : la confiance numérique

Diminuer vos risques

Sécuriser les accès et les contenus

Renforcer la confiance de vos clients



PERSPECTIVES & 
RECOMMANDATIONS

SAISISSONS CETTE OPPORTUNITÉ !



Arrivée de la facturation électronique : un avant et un après



Le positionnement de MyCompanyFiles

« OD » OPÉRATEUR DE DÉMATÉRIALISATION

LE PORTAIL DE SERVICE DU CABINET



Notre perspective, en 4 points

1. C’est une opportunité, c’est demain et il faut anticiper maintenant

2. Il y a cependant 3 menaces, à prendre en considération

Les banques Vous n’aurez jamais 100% 
de vos clients qui 

utiliseront la même 
plateforme PDP / PPF

Le timing serré



Notre perspective, en 4 points

3. L’opportunité, en 3 étapes

• Mettre en place une organisation compatible facture électronique

• Avec le temps gagné, offrir plus de services de base, à commencer par 
l’accompagnement sur la facturation électronique lui-même !

• Préparer et promouvoir des services à forte valeur ajoutée



Notre perspective, en 4 points

4. Notre recommandation

• Il faut y aller maintenant

• Appuyer sur le portail MyCompanyFiles, chaîné avec un bon OCR...

... en poussant activement l’ensemble de vos clients sur le portail 

 gardez vos clients chez vous !!



Factures achats, reçues par:
- Mail
- Courrier - papier
- Dans les espaces marchands

Infos de paie (Eléments variables de 
paie)

Factures de vente:
- Word/excel
- Logiciel adhoc choisi par le client

Relevés bancaires

Notes de frais

Clients du cabinet Cabinet

Liasses fiscales
Bilans
Déclarations de TVA
Paies
Documents juridiques
Factures d’achats classées

Logiciels de production

Comment collecter cette donnée 
efficacement?

Comment restituer la 
production? 

OCR

EVP

NDF / RB

VE

HA

P
O

R
TA

IL
 C

L
IE

N
T

Les flux du cabinet



Factures achats, reçues par:
- Mail
- Courrier - papier
- Dans les espaces marchands

Infos de paie (Eléments variables de 
paie)

Factures de vente:
- Word/excel
- Logiciel adhoc choisi par le client

Relevés bancaires

Notes de frais

Clients du cabinet
Cabinet

Liasses fiscales
Bilans
Déclarations de TVA
Paies
Documents juridiques
Factures d’achats classées

Logiciels de production

Comment collecter cette donnée efficacement?

Comment restituer la 
production? 

EVP

NDF / RB

VE

HA Non FE

P
O

R
TA

IL
 C

L
IE

N
T OCR *

* Extraction 

** Affectation comptable + envoi vers prod 

HA FEP
D

P

OCR **

Les flux du cabinet
Avec l’arrivé de la facturation électronique



95% de vos clients ont moins de 5 salariés

L’administratif ?

• ils n’en ont pas ou peu

• ça ne les intéresse pas

> leur parcours client doit être simple et efficace !

Client vers cabinet Cabinet vers client

Facture papier   

Facture digitale

Variables de paie

Prise de photo via l’appli

Envoi par mail sur la plateforme

Module « Variables de paie » sur 
l’appli

Documents de la production comptable

Bulletins de salaire

Tableaux de bord

Consultation des factures électroniques 
et accès à jefacture / aux PDP 



Flux « non facture électronique »



Flux « facture électronique »

Lien vers mon PDP – ventes et achats



Flux « facture électronique »



Flux « facture électronique »



Flux « facture électronique »



Monter les offres et les proposer au sein d’un portail
Sur la base des besoins des clients du cabinet

Formation FE

TDB

Aide gestion 
achats

Accompagnement 
sujet RH

D’aide à la gestion 
de patrimoine

Solution de 
facturation

D’aide sur la 
couverture des mes 

salariés



Votre projet portail client

• Basculer tous les clients sur votre 
portail : Q4 2023 / Q1 2024

• Expliquer la FE à vos clients et les 
accompagner : Q3/Q4 2023

• Définir et promouvoir les offres de 
service : Q1 2024

• Mise à disposition du service FE sur 
votre portail : Q1/Q2 2024



LES NOUVELLES OFFRES 
MYCOMPANYFILES

LE PARCOURS BOOSTER VENTE



DÉMARRAGE LE 10 OCT. 23



Nouvelles offres MyCompanyFiles

Au programme :

 Un diagnostic vente

 J0 : packager l’offre du cabinet

 J30 : promouvoir l’offre

 J60 : organiser la fonction commerciale

 J90 : développer son savoir vendre

Démarrage le 10 octobre 2023

DÉCOUVRIR L’OFFRE

DÉCOUVRIR L’OFFRE

https://view.genial.ly/64be3e82333d9700195d5cee


LES NOUVELLES OFFRES 
MYCOMPANYFILES
LE SUPPORT DE PRÉSENTATION DE LA FE



Facturation électronique
1h pour comprendre l’essentiel

Support personnalisé; 100% orienté client !



FE : 1H pour comprendre l'essentiel

 Avantages :

• Ancrer votre positionnement

• Aider vos clients à comprendre l’impact de la FE 

sur leur entreprise

• Être une aide à l’engagement autour de vos 

solutions

 Soyez à la baguette : Vos clients attendent les conseils de leur expert !



Le contenu du support 1/2

Introduction :

• Avez-vous bien fait de venir à cette présentation ? Êtes-vous concernés ?

• Le cas d’une caisse ?

• Pourquoi cette réforme ? 

• Quiz : comment recevez-vous les factures fournisseurs ?

1ʳᵉ étape : juillet 2024, une nouvelle façon de recevoir

• Quelle plateforme choisir ?

• La liste des plateformes homologuées sera connue au plus tôt en septembre 2023

• Après une analyse de marché, nous vous préconiserons la solution la mieux adaptée 

à votre entreprise



Le contenu du support 2/2

2ᵉ étape : janvier 2026, une nouvelle façon de facturer

• Quizz : Comment facturez-vous ?

• Qu’est-ce qu’un logiciel de facturation conforme ?

Les pièces « hors champ » de la facture électronique

• Retour sur les entreprises qui n’émettent pas de factures

Notre cabinet est à vos côtés

• Quiz : qu’attendez-vous de nous ?

• Un accompagnement renforcé

En résumé : la checklist des actions à mener



FE : 1H pour comprendre l'essentiel

2 formats possibles : 

• Format personnalisé livré en PDF (version non 

modifiable) à 330€ HT

• Format personnalisé livré en PowerPoint (version 

modifiable) à 550€ HT

PASSER COMMANDE

PASSER COMMANDE

https://forms.gle/CMQ7EqmAcksdEsma9


VOS QUESTIONS, NOS RÉPONSES



AGENDA

NOS ÉVÉNEMENTS À VENIR



Rendez-vous à montpellier

X



12 octobre 2023

D-CLIC OEC Occitanie

Toulouse

20 au 21 novembre 2023

AG La Réunion "Campus de la Profession 

Comptable"

Saint-Gilles- Ile de la Réunion

20 septembre 2023

Webinaire AUDITdrive : Votre atout 

CAC

En ligne

12 octobre 2023

Journées de l'Innovation OEC 

Bretagne

Saint Brieuc

Autres rendez-vous



26 octobre 2023 en Martinique

30 octobre 2023 en Guadeloupe

22 novembre 2023 à la Ile de la Réunion

LE TOUR DES ÎLES

Autres rendez-vous



MERCI
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